Anlage zur Klage gegen Stefan Miller Finanz- & Versicherungsmakler

Es werden Unterlassungsantrage beziglich nachfolgender verbraucherschutzwidriger

Praktiken geltend gemacht:

zu unterlassen,

im Rahmen geschéftlicher Handlungen

a)

b)

gegeniber Verbrauchern wie in der Anlage K 3 dargestellt, als Versicherungsmakler
mit Erlaubnis nach § 34d Abs. 1 GewO auf der Internetseite https://finanzmakler-
mueller.de/ oder Unterseiten dieser Seite sich als Honorar-Finanzberater zu
bezeichnen;

und/oder

gegeniber Verbrauchern wie in der Anlage K 4 dargestellt, als Versicherungsmakler
mit Erlaubnis nach § 34d Abs. 1 GewO auf der Internetseite https://finanzmakler-
mueller.de/ oder Unterseiten dieser Seite mit den Formulierungen ,Unabhéngig*,
L,unabhéngige Beratung” oder ,Unabhéngige Finanzberatung“zu werben;

und/oder

gegenuber Verbrauchern wie in Anlage K 5 und K 6 abgebildet, als
Versicherungsmakler mit ausschlieRlicher Erlaubnis nach § 34d Abs. 1 GewO eine
Beratung zu den Themen Geldanlage, Aktiensparplan, ETF-Sparplan, Immobilie als
Kapitalanlage, Anlage in Edelmetalle, Verbraucherdarlehen, Immobiliendarlehen oder
Immobilienkauf anzubieten.



Anlage K3

HOME BERATUNG UBER MICH KONTAKT

Kosten
sparen!
Erfolgreich

- e—— — ) " —

VERSICHERUNGSVERTRETER MEHRFACHAGENT

Kleines Portfolio fihrt zu spezifischem s Ggf. nicht nur an

Produktwissen. N Versicherungsgesellschaften gebunden.

Versicherungsgesellschaft = - Begrenztes Portfolio, ggf. aber mehrere
Auftraggeber! Vertreter obliegt den . Gesellschaften zur Auswahl.

Weisungen seines Arbeitsgebers. >
9 9 Sachwallter seiner Mandanten, analog zu

Verkaufsdruck! Bestehende Vertrage Rechtahwalic e lce o=y Struckturvertriebe mit Fokus auf

Hoher Verkaufsdruck! Oftmals

werden oft grundlos gekindigt und Mitarbeiteranbindung.

Beratung statt Verkauf! Passende,

ormelert bestehende Policen kénnen direkt

Begrenztes Angebot! Produktpartner

Mégliche Absicherungsliicken durch OISR R, werden zuvor festgelegt. Ein

fehlendes Angebot des Anbieters. unbhdngiger Marktvergleich ist nicht °

moglich.

Weniger Kosten, mehr Rendite.

Kontaktinformationen Rechtliches >

finanzen.de
Stefan Muller Impressum Kundenzufriedenheit:
Finanz- & Versicherungsmakler | Honor: Sehr hoch
Finanzberater i e

Stand: 0212024

ST=FAN MULL=R

makler-mueller.de. Alle Rechte vorbehalten.




Anlage K4

% I :l_/\[\ I\/ULI—:? HOME BERATUNG UBER MICH KONTAKT

Beratungswege in
Deutschland
Besser. Unabhangig.

MEHRFACHAGENT

Kleines Portfolio fihrt zu spezifischem Ggf. nicht nur an

Produktwissen. Versicherungsgesellschaften gebunden.

Mandant = Auftraggeber!

Versicherungsgesellschaft = Ve T TS T el Begrenztes Portfolio, ggf. aber mehrere
ausschlieBlich dessen Interessen.

Auftraggeber! Vertreter obliegt den Gesellschaften zur Auswahl.

Weisungen seines Arbeitsgebers. 5
Sachwalter seiner Mandanten, analog zu Hoher Verkaufsdruck! Oftmals

Rechtsanwdlten und Steuerberaten.

Verkaufsdruck! Bestehende Vertréige Struckturvertriebe mit Fokus auf

werden oft grundlos gekindigt und Mitarbeiteranbindung.

Beratung statt Verkauf! Passende,
erneuert.

e el san Leman Ela s Begrenztes Angebot! Produktpartner
Mégliche Absicherungslicken durch KRerolmeniveiden, werden zuvor festgelegt. Ein
unbhdéngiger Marktvergleich ist nicht °

maoglich.

fehlendes Angebot des Anbieters. P
9 I Weniger Kosten, mehr Rendite.




Beratung mit Leidenschaft
Kostenfreies Erstgesprach

Anonyme Vergleichsportale sind gute Tools fur einen allgemeinen Vergleich. Ersetzen jedoch keine
fachlich fundierte, individuelle und unabhdngige Beratung, inklusive Betreuung. Ob konkrete Fragen zu
einzelnen Produkten oder ihre persénliche Bedarfsanalyse. Nutzen sie unser Know-how und das unseres
Netzwerkes.

Termin vereinbaren ‘

@ Ihr Zeitaufwand: ca. 60 Minuten

Termin Optionen

] a
Online Vor Ort

Dank professioneller Software stehen alle Services auch Naturlich kénnen sie ihre unabhdngige Finanzberatung
digital zu Verfigung. Sie benétigen lediglich ein Telefon, auch weiterhin wie gewohnt persénlich und vor Ort in
Tablett, Laptop o.4. Anspruch nehmen.




Anlage K5

Bei folgenden Themen unterstitzen wir gern.

Profitieren Sie von unserem Netzwerk.

& A O A

ALTERSVORSORGE BERUFSUNFAHIGKEIT KRANKEN GELDANLAGE FINANZPLANUNG

VERSICHERUNGEN

Kapitalaufbau +
Vermoégen

Nur wer das Ziel kennt,
findet auch den Weg. Vom
Sparplan fur die Kinder,
Uber die eigene
Altersvorsorge bis zum
Aktiensparplan. Wir
unterstitzen bei der
Analyse und Auswahl der
richtigen Strategie.

Absicherung +
Vorsorge

Die rentabelste Anlage ist
nichts wert, ohne den
enstprechenden
Fallschirm fur Notfdlle.
Orientiert am Grundsatz:
So viel wie nétig - so wenig
wie moglich, erstellen wir
mit ihnen gemeinsam ihre
individuelle Absicherung.

Unabhdngige Finanzberatung

Honorarberatung als
Gamechanger

Als Finanz- und Versicherungsmakler berate ich
sie unabhdngig und frei von den Interessen
jeglicher Gesellschaften. Eine ganz besondere
Form der Beratung kommt der Honorarberatung
zu. Diese ist nicht immer, aber sehr oft die
effektivste Beratungsfom. Sie erhalten die
maximale Transparenz, Individualitat und
Planungssicherheit. Welche Beratung fur sie am
besten passt, finden wir gemeinsam heraus.




Wohneigentum
+ Sachwerte

Ob der Traum vom
eigenen Haus, die
Immobilie als
Kapitalanlage oder die
klassische Anlage in
Edelmetalle. Wir zeigen
ihnen Chancen und
Risiken und helfen bei der
Umsetzung.

SACHVERSICHERUNGEN

Anlage K6

Mehr erfahren? Hier klicken!

Kostenfreies Erstgesprach

Kredite +
Finanzierungen

Verbraucherdarlehen,
Leasing, Kfz-Finanzierung,
Immobiliendarlehen u.v.m.

Durch unabhéangige
Vergleiche kann viel Geld
gespart und Sicherheit
gewonnen werden.

&

BEAMTENVERSORGUNG

BAUFINANZIERUNG

Haufig gestellte Fragen.

FAQ

v

PRODUKTANALYSE

A Was kostet die Beratung?

Die Erstberatung dient dem gegenseitigen Kennenlernen und ist zu 100%




Mehr erfahren? Hier klicken!

Kostenfreies Erstgesprach

Wohneigentum

Kredite +
+ Sachwerte

Finanzierungen
Ob der Traum vom

eigenen Haus, die Verbraucherdarlehen,
Immobilie als Leasing, Kfz-Finanzierung,
Kapitalanlage oder die Immobiliendarlehen u.v.m.
klassische Anlage in Durch unabhdéngige
Edelmetalle. Wir zeigen Vergleiche kann viel Geld
ihnen Chancen und gespart und Sicherheit
Risiken und helfen bei der gewonnen werden.
Umsetzung.

Seit mehreren Jahren betreut mich Hr.
Muller in allen Belangen des
Versicherungsschutzes und d.
Altersvorsorge. Stets zuverldssig,
grundlich und vor allem geduldig beriet
er mich bei allen Problemen und
Fragen, egal ob es um die
Berufsunfahigkeitsversicherung, dem
Anlegen von Aktien-/ETF-Sparpldnen
oder gar dem Immobilienkauf ging. Es
gab immer eine angemessene
Bandbreite an Optionen, fur die ich
mich entscheiden konnte. Ich kann ihlb
wdrmstens empfehlen..




